PASÓ EN LA SEMANA (*)

(25 al 31 de agosto)

Por Raúl Galíndez

Pasaron las PASO y los espíritus no se serenaron, abonando el camino ascendente de Politólogos y Sociólogos. Pero también se generaron comportamientos reactivos que afectarán las finanzas de las empresas. Aquí sí expresaremos alguna opinión.

Tributos: moneda de cambio. Casualmente o por influjo del resultado electoral apareció la necesidad de limitar la vigencia de impuestos injustificables. Que nunca debieron pagarse. En esto coincidieron Gobierno y oposición. Para bien y para mal.

En distintas oportunidades opinamos que, al mantenerse fijas las escalas y deducciones del Impuesto a las Ganancias, se generaba un nuevo tributo –por la diferencia- no sancionado por el Congreso, y por lo tanto, inconstitucional. La legión de jubilados y contribuyentes de la 4ª. Categoría en relación de dependencia aumentaba así, año tras año. Esa misma lógica, era aplicable al Monotributo y a la no actualización de Estados Contables, en el marco de una de las más altas tasas de inflación del mundo. Hubo quejas por doquier, mas entendemos que nadie –ni siquiera los gremios opositores- recurrió a la Justicia.

Ahora, ante la necesidad de corregir en parte, Gobierno y oposición entendieron que,  para no “desfinanciar al Estado” ni bajar el gasto improductivo, había que compensar la caída esperable en la recaudación. Qué mejor, entonces, que gravar la “renta financiera”.

Al principio, toda, luego la pensaron un poco y se dieron cuenta que terminaban de liquidar el Mercado Bursátil y complicaban al Financiero. Entonces, y como el discurso de barricada quedaba en pié, alcanzaba con gravar el pago de dividendos y la venta de acciones fuera del recinto (F&A)

Nos permitimos sugerir un artículo imperdible de Daniel Artana (**) en el que demuestra la probable producción de fuertes violaciones al principio de la doble tributación.

En nuestro caso nos limitaremos a analizar algunos efectos sobre el mercado de F&A. Comenzando con una pregunta: si gravamos el crecimiento del precio de acciones, gravamos el del Patrimonio Neto? Es correcto. Y cómo crece el Patrimonio Neto? Con aumentos de capital o utilidades no repartidas. Éstas, pagaron el impuesto? Si. Entonces gravamos dos veces el mismo hecho imponible.

Continuamos. Las empresas (acciones) se venden por su valor patrimonial? No siempre. En general es por más. Cual es la diferencia? La existencia de intangibles. Cómo se calculan, en general? A través del Flujo Libre de Fondos, basado en general en las ganancias futuras estimadas. Habrá entonces también doble imposición. Paga en la venta el vendedor, y en el futuro, al generarse –las ganancias- lo hará el comprador. 

Ustedes pensarán: quizá nadie haga la cuestión, y es más que probable, pero lo aceptará quien resulte impactado así nomás? Tal vez no, incurriendo en las estratagemas esperables y generando dinero informal, que se resta a la inversión y da lugar al círculo perverso de la fuga de capitales.

Esta semana. Observamos, apenas, tres      cierres exitosos (closings); y se publicó solo un negocio no cerrado (aún) Ninguno  no confirmado. Ningún abandono: desistido; y afortunadamente ninguna expropiación: forzado. 

Vimos emigración de capital extranjero. Cada empresa que se va es una fatalidad. Fondos “enterrados” en el país desaparecen ya que, salvo que la operación se efectúe entre extranjeros, alguien de adentro los pone, cuando podrían aplicarse a otros emprendimientos. Dando lugar al circulo virtuoso: inversión – ocupación – consumo – tributos, y por qué no, más inversión (privada y pública) Una pena. 

Veamos, entonces, caso por caso: 

Closings.  

27.08.13: Alan Faena pagó US$ 100 millones por el histórico hotel Versailles de Miami Beach. La operación se enmarca en el ambicioso Faena District, proyecto inmobiliario en el que está asociado con el multimillonario Len Blavatnik, fundador de Access Industries. El Faena District, que se construye en Av. Collins y la calle 32, también incluye al hotel Saxony, que será remodelado. Tendrá un centro de artes y el Faena House, un complejo de residencias exclusivas diseñado por el arquitecto británico Norman Foster. En Argentina, Faena cobró notoriedad con la marca Via Vai, a mediados de los 80, y más tarde como emprendedor y desarrollador en Puerto Madero, zona en la que construyó el Hotel Faena, El Porteño Building, La Porteña I y II, Los Molinos y las residencias Faena Aleph. Su socio, Len Blavatnik, es uno de los diez más ricos del Reino Unido, con una fortuna estimada en más de US$ 10.500 millones. Entre otras, Access Industries es propietaria de Warner Music. Profesionales y Empresarios.com

28.08.13: En Nueva Zelanda, el board del grupo pesquero Sealord –mitad maorí y mitad japonés– suspiró aliviado  al anunciar la venta de su filial en Argentina, Yuken SA -Tierra del Fuego- que le provocó pérdidas por US$ 31 millones. Corrido por la inflación, el retraso cambiario y otras “delicias” de la economía doméstica, decidió dejar el país. Con ese fin, y para evitar mandar a Yuken directamente a la quiebra, Sealord, luego de dos años de intentos, malvendió los buques arrastreros Coalsa Segundo y Beagle I, y cuotas de 7.900 tt de merluza de cola y 10.800 tt de merluza Hubbsi. Los detalles de la operación se mantuvieron en reserva, pero se sabe que el comprador sería un “ex socio” argentino, Alejandro Pott, dueño de la pesquera Santa Elena. “Mantuvimos conversaciones con empresas internacionales interesadas en Yuken, pero finalmente el país resultó ser una propuesta demasiado dura para ellos” dijeron en la vendedora. Otras empresas están en lo mismo: la japonesa Nissui vendió dos barcos y una planta al grupo Contessi, y la noruega Ocean Harvest frenó uno de sus buques. (iEco.clarin.com,)

28.08.13: Argenova, filial de Pescanova, pesquera española mezclada en escándalos en su país, dejó varados a sus empleados. Mas parece que se reintegrarán a sus puestos de trabajo al confirmarse el alquiler de la planta, situada en el puerto de Comodoro Rivadavia, a los empresarios locales, José “Pino” Quercia y Ramón Montiel. Operarán bajo la denominación “Puerto Comodoro Rivadavia”. (d:biz,)

Negocios no cerrados. 

Cantado: Nextel se siente echado. [image: image1.png]
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El multimillonario mexicano Carlos Slim habría sacado ventaja en la puja por las operaciones locales de Nextel, a competidores de la talla de Eduardo Eurnekian, Alfredo Román y el mexicano David Martínez. El dueño de Claro -19 millones de clientes- habría acercado la mejor oferta por los activos de la filial de NII Holdings, que anunció su intención de concentrar negocios en Brasil y México y buscar alternativas para filiales no estratégicas. Slim también compite con el el Gobierno, que pretende la telefónica para dar contenido a Libre.ar, creada bajo el paraguas de ArSat, hoy una cáscara sin operaciones. Al punto que llegó a especularse que, de ganar, Eurnekian acordaría operar asociado a Arsat. Slim necesita sumar infraestructura en zonas donde tiene poca frecuencia (CABA y varias localidades del interior) aunque sea en banda 2G, ya que le permitiría liberar la suya, de 3G, en un mercado saturado y con cada vez más problemas por la falta de espectro. Nextel es una empresa de trunking, que solo cuenta con 2 millones de clientes, que se va del país por que el Gobierno le cerró las puertas en el negocio de la telefonía celular, tras la anulación de la licitación del servicio 3G -liberado por la fusión que dio origen a MoviStar- cuyas bandas fueron cedidas a ArSat, que hasta ahora no las opera. (Cronista.com)

En siete días, Dios mediante, los seguiremos informando.

(*) Publicado en www.salvadordistefano.com.ar el 01.09.13

(**) “Una propuesta tributaria que … empeora las cosas”, El Cronista, 30.08.13, http://www.cronista.com/opinion/Una-propuesta-tributaria-que...-empeora-las-cosas-20130830-0021.html

