MERGERS NEWS Nº 177  (Año 15 - Nº 9)

EDITORIAL

Estimados Lectores:

Como siempre, mucho agradecemos: 

· A aquellos que nos honraron con su suscripción en abril;  

· A Agustín Monteverde, Miguel Ángel Boggiano, Roberto Cachanosky, Cristian Desideri, Salvador Di Stéfano, A.Roberto Fabbroni, Jorge Moore y Héctor Blas Trillo, por la valiosa información económica que generosamente nos proveen.

· A Salvador Di Stéfano (www.salvadordistefano.com.ar) por publicar en su prestigioso Portal nuestras notas semanales;
Twitter. Como ya señaláramos, ofrecemos un sistema de alertas a través de esta red social, con información de F&A y enlace a los medios originantes. La info, una vez procesada, se incorpora al Capítulo “Fusiones & Adquisiciones” de la Newsletter siguiente.


Los interesados deberán seguir a: @MergersNews1, incluso a través del icono agregado arriba a la derecha. Agradecemos a los que nos siguen desde abril.

Contexto. Covit-19. Abril transcurrió en medio de la cuarentena dispuesta para alisar la curva de contagios, ganar tiempo para adecuar el sistema de salud y salvar vidas, garantizando la atención debida. Sucesivamente prorrogada y matizada por decisiones insólitas. Desde abrir los bancos para pagar jubilaciones y planes sin ningún orden, a ampliar las filtraciones de origen –barrios marginales, geriátricos- potenciando las posibilidades de infección a grupos de mayor riesgo. Pero, aún sujetos al vilipendio, aparecieron los que se atrevieron a dudar del esquema: solo se consulta a infectólogos porteños, solo aparecen funcionarios políticos acompañando en las cadenas, solo la cuarentena sirve, los testeos se descartan, así como las consecuencias económicas previsibles y los modelos elegidos por países vecinos. De todas maneras, “Vida o Economía”, sigue dando fruto. Por lo menos por ahora. Recién en octubre podrán medirse los resultados sanitarios, mas las monumentales penurias financieras quedarán expuestas tan pronto se abran los Tribunales.

Bonistas. Finalmente, el Ministro Guzmán presentó la propuesta de perfilamiento de bonos con jurisdicción extranjera -curiosa manera de negociar con muchachos difíciles, que deben rendir cuentas a sujetos más duros- Como en marzo ya había dado los lineamientos, quien más, quien menos, esperaba algo peor. Los mercados reaccionaron bien. La propuesta parecía mala. Pero no tan mala, La negociación podía estar atada, y para calmar al sector más extremo de la singular coalición gobernante, debía irse delineando con el paso del tiempo. La posterior negativa del Ministro a modificarla, precipitó la reversión. Mas cualquier experto en negociaciones difíciles, sabe que un portazo es una forma –torpe- de negociar. 

Misceláneas. Si algo faltaba, el Estado Presente enrareció más el clima con la liberación -aporte de un Poder Judicial en feria- de presos sin intervención de las Asociaciones de Víctimas, la irrupción de ignotos Médicos (no especialistas) cubanos y la puesta en riesgo del Mercosur, por la negativa a que se continúe negociando acuerdos de libre comercio (TLC) con Corea del Sur, Canadá, India y Líbano, después corregida, “con condiciones”. Y qué no decir del extravagante proyecto de gravar con un impuesto extraordinario, activos exteriorizados en el último blanqueo y grandes fortunas.

En ese contexto, a la inversión, y a una de sus variantes, las F&A, les puede esperar una cuarentena larga. 

LATAM: Capital movilizado en F&A en LATAM-1er.cuatrimestre de 2020. TTR, Transactional Track Record (1), plataforma líder en difusión de datos transaccionales e inteligencia de mercado en tiempo real, y ayuda a profesionales a aprovechar oportunidades y tomar decisiones estratégicas con mejor información, publicó el informe (2) que pasamos a condensar. Para no solo mirarnos el ombligo, sino para poder posicionarnos en el contexto más cercano.

Operado. El mercado de M&A, en LATAM, ha registrado en abril 87 operaciones por un total de US$ 3.056 millones. En el cuatrimestre ascendieron a 538 operaciones, entre anunciadas y cerradas, por un importe agregado, no confidencial de US$ 17.098 millones. Ello supone disminuciones del 33.17% en número y del 54.28% en montos negociados.

Transacción Destacada. Para abril de 2020, Transactional Track Record ha seleccionado como operación destacada la relacionada con Sempra Energy, que ha completado la venta de Luz del Sur –prestar servicios en el sur y este de Lima- a China Yangtze Power International por US$ 3.590 millones.
Negocios Cross-Border. En este ámbito se destaca, hasta abril el apetito inversor de compañías latinoamericanas en el exterior, especialmente en Norteamérica, donde cerraron 16 operaciones. Por su parte, las compañías que más operaciones estratégicas han cerrado en LATAM proceden de Norteamérica y Europa, con 80 y 59 operaciones, respectivamente.

Ranking por países. Según datos registrados, hasta el mes de abril y por número de operaciones: 

Brasil lidera el ranking de países más activos de la región, con 316 operaciones (con un descenso interanual del 29%), y con una disminución del 59% en capital movilizado (US$ 9.227 millones);

México le sigue en el listado, con 81 operaciones (-22%), con una caída interanual (58%) en montos negociados (US$ 2.631 millones);

Chile ocupa el 3er. lugar, con 54 operaciones (-41%), y baja del 63% en número de negocios cerrados (US$ 1.286 millones);

Colombia sube una posición en el ranking, desplaza a Argentina y registra 38 operaciones (-55%), y una disminución del 24% en capital movilizado (US$ 1.965 millones).

Argentina, quinta, registró 34 operaciones (-36%), con una disminución del 58% en montos respecto al mismo periodo del año pasado (US$ 566 millones).

Perú, sexto, cerró 22 operaciones (-64%), con una caída (68%) en capital negociado (US$ 521 millones).

Destacamos.

· En todos los países rankeados cayó el número de operaciones y los montos no confidenciales registrados.

· Brasil, México y Chile fueron los que recibieron inversiones por más de US$ 1.000 millones.

· Si el Ranking se hubiera presentado por montos negociados, Colombia habría ocupado el tercer lugar, superando a Chile. Por su parte, Perú quedó muy cerca de Argentina que, de todas maneras, justifica la quinta posición.

En este número, en “Doctrina”, apreciarán el artículo del Dr. LUIS ARMANDO CARELLO, prestigioso Abogado de Rosario, uno de los más reconocidos especialistas en Derecho Administrativo y Cooperativo. Fue Presidente de IDEA Rosario, Vicerrector de la UCEL y Presidente del Consejo Consultivo del Gobernador de la Provincia de Santa Fe. Conferencista y redactor de numerosos trabajos de su especialidad.

Lo tituló: TRAS EL TELÓN DE LA CUARENTENA.  La República recobrada. Nueva etapa: interrogantes. Pandemia, cuarentena y amenazas. Un solo Poder activo. DNU. Reclamos. Detrás del telón: presos y Médicos cubanos. La Emergencia. Condiciones e interrogantes. Medidas: razonabilidad y proporcionalidad. El riesgo de debilitar las democracias. La máxima de Raymond Aron. 

No deje de leerlo. Para fijar una posición.
  

Fusiones & Adquisiciones del mes. Como podrán observar en el capítulo respectivo, y como sucede habitualmente, los pocos cierres –uno por semana, en promedio- se compusieron por adquisiciones y asociaciones. 

Los cierres más relevantes. Si bien en todos los casos no se informaron los montos negociados (confidenciales), entendemos que fueron los siguientes:

· Barrick acordó con Golden Minerals, adquirile una  opción por el 70% del proyecto El Quevar, ubicado a 100 km de San Antonio de los Cobres (Salta).

· Eduardo Elsztain, a través del grupo que comanda, se asoció con Yamana Gold, (40%-60%) para extraer oro en Suyai, cerca de Esquel (Chubut).

· Bioceres compró, en EEUU,  50% de Tecnoseeds R&D Inc., dedicada a servicios de IyD en agrotecnologías, y 40% de Agrality S.A., productora de semillas híbridas.
En el capítulo Fusiones & Adquisiciones observarán que se cerraron exitosamente negocios vinculados a los sectores: Biotecnología, Minería y Alimentos. 
Por orden de aparición, compraron o se asociaron en el país compañías con casa matriz en Argentina y Canadá.
Internacionalización de compañías argentinas. Un solo caso informado, que involucra a dos participaciones adquiridas por una Biotech, en el norte del continente. Sorprende en esta coyuntura nacional e internacional. Prueba de que el camino está marcado para que compañías locales se transformen en multilatinas, o se consoliden como tales, con más adquisiciones o asociaciones en el exterior. Para crecer hacia afuera, aprovechando ventajas competitivas y disponibilidad de mercado tras las fronteras. 
Negocios no cerrados. A su vez, les presentamos distintos deals en marcha, vinculados a Venta Mayorista, Molienda de Granos, Minería, Retail, Especialidades Medicinales y Clínicas y Sanatorios. 
Esperamos les resulte útil.

El mes próximo, Dios mediante, los seguiremos informando. 

(1)

https://www.ttrecord.com

(2) 

https://cdn2.hubspot.net/hubfs/1846203/04_APR_Report_LATAM_watermark.pdf?utm_campaign=TTR%20April%202020&utm_source=hs_email&utm_medium=email&utm_content=2&_hsenc=p2ANqtz-8CtFRWdG5lmC93hGIgULQkj8aL48tH3k2d23PwP614TuOJVfFmUCQD47DF3Bz5p2xjBAgXjlr2_90wlr0WJ5X7b_o_HvJnlpFwPpXYM6g2OOWwD0s&_hsmi=2

DOCTRINA
TRAS EL TELÓN DE LA CUARENTENA







Por Luis Armando Carello (*)

La pandemia parece haber monopolizado la atención colectiva en todo el mundo. Es mucho lo que se ha dicho y escrito sobre el Covid 19; poco puede agregarse que sea original. Pero tanto la pandemia como la cuarentena declarada en muchos países actúan como una suerte de telón, detrás del cual subsisten y aparecen problemas que merecen cuidadosa atención. Quiero compartir algunas reflexiones sobre la relación entre pandemia y cuarentena, por una parte, y la república democrática por la otra.

La República recobrada. En 1983, después de haber sufrido experiencias durísimas, los argentinos recobramos la democracia y se restableció la república. Pudimos conservarlas pese a problemas gravísimos, como la crisis del 2001 y sus múltiples presidentes, como el avance frustrado por el voto de quienes venían por todo. 

Presidentes de distintas extracciones se fueron sucediendo y todo parecía indicar que la alternancia no afectaba lo sustancial. La república democrática, con sus más y sus menos, siguió funcionando. Pero sucede que nunca se la puede considerar asegurada para siempre; se requiere una conducta siempre vigilante y decidida para mantenerla en plena vigencia.

Nueva etapa e interrogantes. Elegido el nuevo presidente, ungido por el voto popular pero curiosamente propuesto por quien sería candidata a la vicepresidencia, comenzó una nueva etapa, no exenta de interrogantes. Los cargos más importantes del nuevo gobierno fueron prolijamente loteados, con la situación inédita de que la vicepresidenta reservó para sus incondicionales cargos que aseguraran el manejo de la caja y posiciones de posible influencia sobre un Poder Judicial habitualmente dócil ante quienes controlan los otros dos poderes. 

Pandemia, cuarentena y otras cuestiones. Cuando todavía las nuevas autoridades no habían terminado de desensillar apareció en Wuhan el primer brote de lo que poco más tarde sería reconocida como pandemia. Naturalmente se generó un comprensible temor, y muchos gobiernos, entre ellos el nuestro, impusieron una cuarentena que entre nosotros ya no hace lugar a la raíz de su nombre, ya que ha superado largamente los cuarenta días clásicos. Así fue como muchas cuestiones quedaron puestas en una suerte de congelador mientras la inmensa mayoría de nosotros quedamos recluidos en nuestros domicilios, limitando nuestros contactos a lo virtual. Sin embargo, no todos se recluyeron de manera inofensiva, y así se generaron una serie de hechos que constituyen claras amenazas a la vigencia efectiva de la república democrática. A algunos de ellos quiero referirme.

Un solo Poder activo. Impuesta la cuarentena el Poder Judicial Nacional decretó feria judicial; otros provinciales hicieron lo mismo, y algunos, como el de Santa Fe, suspendieron los términos y virtualmente cerraron inicialmente los tribunales. El Poder Legislativo se tomó vacaciones, dejando solo al presidente de la Cámara de Diputados y a la Vicepresidenta que ocuparan escenarios durante ese lapso. O sea que solo quedó en pleno funcionamiento político el Poder Ejecutivo.

En un país donde el personal de sanidad, de las fuerzas armadas y de seguridad, del transporte, de la recolección de residuos, de los supermercados y lugares de abastecimiento de alimentos, de las fábricas de alimentos y medicamentos, etc., continuaban trabajando con todos los riesgos que ello implica, los diputados, senadores, y personal de los poderes judiciales, dejaron de cumplir en plenitud las funciones que les asigna la Constitución Nacional. 

Naturalmente que este comentario crítico no se extiende a quienes insistieron en cumplir sus funciones, reclamando a las autoridades que las hicieran posibles. Por aquello de que cuando se deja en política un espacio vacío rápidamente aparece alguien que lo ocupa, la vicepresidenta propuso que el Senado funcionara virtualmente con su sola presencia, acompañada por un par de senadores autorizados para suplirla en caso de ausencia. Se agregaron algunos más, pero recién después de una módica presión de los opositores. Lo cierto es que, mientras tanto, nuestro país funciona sobre la base de decenas de Decretos de Necesidad y Urgencia, o sea, en buen romance, por el ejercicio de facultades legislativas por parte del Poder Ejecutivo.

Tras bastidores. Detrás del telón de la pandemia salieron de las cárceles varios políticos presos, y desde cargos del Poder Ejecutivo, sin que se los desautorizara, se pidió hacer salir a otros. Al calor de estos esfuerzos también comenzaron a salir de las cárceles otros delincuentes comunes, y solo el sonido de las cacerolas hizo que el drenaje carcelario cesara. Naturalmente que no podía faltar, para impulsar la medida, la verba encendida del inefable doctor Zaffaroni.

Mientras tanto, siempre detrás del mismo telón, el gobernador de la provincia de Buenos Aires anunció que traería unos doscientos médicos cubanos para colaborar en la lucha contra la pandemia. Difícil de explicar, en un país donde la cantidad de médicos es proporcionalmente de las más altas de América Latina, y cerca de setecientos médicos venezolanos que huyeron del gobierno dictatorial de Maduro esperan la reválida de sus títulos. Sabemos por la experiencia de otros países que lo que Cuba cobra por esos médicos es enormemente superior a lo que efectivamente le paga a esos médicos o trabajadores de la salud. La suma que se abonaría por cada uno de los profesionales cubanos supera largamente el máximo que cobra cualquier médico argentino en el sistema público, que sería lo mismo que cobraría cualquier médico venezolano a quien se le revalidara su título. Por otra parte, si a esos hipotéticos médicos cubanos se les hiciera revalidar sus títulos, mal podrían llegar a actuar en tiempo, si se les aplicaran las mismas reglas que impiden a los venezolanos concluir sus trámites de reválida. Hace ya varios días que no se habla del tema, y es probable que sea por la reacción que la noticia produjo en la opinión pública.

La Emergencia. Condiciones e interrogantes. La pandemia constituye una auténtica emergencia, pero tal como lo explican todos los constitucionalistas, la emergencia no es algo que esté al margen de la Constitución Nacional.  No cabe duda que en el marco de la emergencia se reglamenta el ejercicio de diversos derechos constitucionales, pero las medidas deben pasar el test de razonabilidad y proporcionalidad. Y son los legisladores y magistrados judiciales quienes deben vigilar que esos principios se cumplan.

Por ejemplo: a) ¿es constitucionalmente aceptable que se impida a argentinos que están en el exterior que regresen a su país?; b) ¿es constitucionalmente aceptable el cierre de las fronteras a cal y canto?; c) ¿por cuántos días es constitucionalmente aceptable una cuarentena?; d) ¿Es constitucionalmente aceptable que se impida salir a las personas en situación de riesgo, cuando ellas no pueden perjudicar a terceros más que cualquier otra persona?; e)  ¿se puede constitucionalmente recortar sus derechos a personas solo en función de la edad?; f) ¿se puede constitucionalmente prohibir a una persona que se traslade en su propio vehículo desde su casa a su oficina, por ejemplo, o a otra casa de su propiedad o uso?. Las preguntas posibles son inagotables. Quienes deberían responder permanecen hasta ahora en silencio.

El riesgo de debilitar las democracias. Los problemas del tipo aquí mencionados son específicos de nuestro país, pero a nivel mundial existen muchos otros según el que se analice. Lo cierto es que todo el mundo, como bien lo señalan muchos pensadores, y funcionarios como Michelle Bachelet, es preciso estar alertas para que la pandemia no solo deje centenares de miles de muertos, sino también debilite aún más a las democracias que ya vienen sufriendo muchos otros embates.

No cabe duda que es muy difícil gobernar en medio de una pandemia, y todos debemos acompañar en el proceso tendiente a superarla del modo menos grave que sea posible. Como país debemos unir fuerzas para superar la crisis, pero también debemos tener en cuenta que la pandemia no es el único problema. Naturalmente que hay consecuencias económicas pavorosas que nadie ignora, que vienen a sumarse a los problemas de nuestra crisis recurrente. Otros pueden analizar el tema con mayor autoridad. Pero también hay que tener en cuenta que el proceso tendiente a superar las consecuencias de la pandemia no debe realizarse debilitando la república democrática que tanto nos costó recuperar. El presidente debe dar señales positivas en ese sentido, y si las da todos deberemos celebrarlo. 

Conclusión. En rigor, todo hace pensar que todavía no hemos llegado a la parte más difícil de la pandemia en nuestro país, por lo cual debemos mantenernos en constante alerta y obrar con cautela, no olvidando nunca que la enfermedad, aunque el principal, no es el único riesgo del cual debemos prevenirnos.

Vale la pena recordar la opinión alguna vez vertida por Raymond Aron: “Nunca hay una lucha entre el bien y el mal sino entre lo preferible y lo detestable”.

(*)  lcarello@carellocorbella.com.ar 
FUSIONES
I. DE FUSIONES YA INFORMADAS
29.04.20: La industria del turismo enfrenta un contexto de crisis inédita por la pandemia global generada por el Coronavirus. Ante esta situación Despegar informó que no puede asegurar que se consumará la adquisición en los términos previstos, diferentes o en absoluto, de Viajes Beda S.A. y Transporturist S.A. (“Best Day”), anunciada en enero. El acuerdo estaba sujeto a una serie de condiciones de cierre, incluidas las aprobaciones regulatorias, entre ellas la de las autoridades antitrust mexicanas y de otros países de la región, y ciertas condiciones comerciales. De no satisfacerse “de la manera o en el plazo contemplado, la adquisición puede demorarse, modificarse o cancelarse”. Fuente: puntobiz.com
II. REORGANIZACIONES
02.04.20: Telefónica constituyó en Perú -uno de los mercados históricos del grupo-, Hispam, nueva división latinoamericana que agrupa sus activos en la región, salvo Brasil. Telefónica Latinoamérica Holding transfirió a Latin American Cellular Holdings, de su propiedad, el 50.22% de Telefónica del Perú, con lo que pasó a ser el titular directo del 98,57% del capital, sin que la operación suponga salidas de caja. El precio fue fijado en € 928 millones, con lo que Telefónica del Perú fue valorada en € 1.856 millones. La española mantiene todas las opciones abiertas, como la venta de Hispam, por negocios o países; la entrada de inversores como el caso de Telxius con KKR y Pontegadea; la fusión o alianzas con otros operadores por países, como con AT&T en México; o colocación en Bolsa de parte del capital. Fuente: iProfesional.com

17.04.20: Los Directorios de DISAL S.A. y COLORIN I.M.S.S.A. aprobaron el Estado Especial de Situación Financiera Consolidado de Fusión y el Compromiso Previo de Fusión, por medio del que se acuerdan los términos de la fusión entre ambas sociedades, con DISAL como sociedad absorbente y COLORIN como absorbida, que se disolverá sin liquidarse. Fuente: Bolsa de Comercio BsAs

22.04.20: Asociados Don Mario SA informó que, en el proceso de la fusión por absorción de Norclas SAU e Illinois Semillas SA,  se suscribieron los Acuerdos Definitivos de Fusión. En virtud de ello, el Directorio de la Sociedad quedó en condiciones de iniciar gestiones para obtener el cambio de denominación social por GDM Argentina SA. Fuente: Bolsa de Comercio BsAs

25.04.20: Arcor SA informó, en relación con el proceso de Fusión por absorción de La Campagnola S.A. y Asama S.A., con efecto a partir del 01.01.20, que la Asamblea Extraordinaria de la Sociedad resolvió aprobar: (i) Los Estados Financieros Especiales de Fusión al 31.12.19 y (ii) Los Compromisos Previos de Fusión firmados con las dos sociedades a absorber. Fuente: Bolsa de Comercio BsAs

III. NUEVAS  FUSIONES, ADQUISICIONES Y JOINT VENTURES

07.04.20: Bioceres se hizo del 50% de Tecnoseeds R&D Inc., dedicada a servicios de IyD en agrotecnologías, con base en Indiana, EEUU, al aceptar la suscripción de capital ofrecida. Como parte de la transacción, Tecnoseeds sumará las capacidades de Indear S.A., nave insignia de Bioceres, con 16 años en el mismo segmento de negocios. Tras la operación se crea uno de los CRO (Contract Reseach Organization) más especializados en agrotecnologías a nivel global, con centros de experimentación a campo y bajo condiciones controladas en Venado Tuerto y Pergamino, en Argentina; y Lafayette (IN) y Grand Forks (ND), EEUU. Sumarán laboratorios con capacidades para desarrollo y caracterización de eventos biotecnológicos por edición o transformación genética, y utilización de técnicas avanzadas de mejoramiento molecular, únicas en la industria, con base en Rosario. A su vez, Bioceres adquirió 40% de Agrality S.A., productora de semillas híbridas y autógamas de alta calidad tecnológica, que opera en Argentina y EEUU, a la potenciará como proveedora de referencia de semillas en contra estación, clave para acelerar nuevos lanzamientos tecnológicos. La combinación de capacidades y geografías de Tenoseeds R&D e INDEAR permitirá mejorar la oferta a sus más de 60 clientes, desarrolladores de semillas y eventos biotecnológicos, insumos biológicos, soluciones de nutrición y protección de cultivos, y de soluciones de agricultura de precisión e inteligencia artificial orientadas al sector. Fuente: puntobiz.com

07.04.20: La canadiense Barrick explorará el proyecto minero El Quevar, en Salta, tras haberlo acordado con Golden Minerals, que estaba a cargo del proyecto. Convinieron que Barrick adquiera una  opción por una participación del 70% de El Quevar, ubicada a 100 km de San Antonio de los Cobres. La minera canadiense comprará US$ 1 millón en acciones de Golden Minerals, mas la  letra chica del acuerdo indica que, para hacerla efectiva, Barrick debe: 1) Invertir US$ 10 millones en exploración en 8 años, y 2) Entregar, al final del 8º año, un Estudio de Prefactibilidad conforme a la norma NI 43-101 que describa una operación potencialmente rentable con recursos minerales de no menos de 2 millones de onzas de oro equivalente. Para desarrollar el proyecto, Golden constituirá una firma que será dueña de las propiedades de El Quevar. Una vez que Barrick cumpla, será 70% de Barrick y 30% de Golden. Golden Minerals, con sede en Golden, Colorado, posee Velardeña en México. Barrick participa del 50% de Veladero, en San Juan. Fuente: Apertura.com

07.04.20: El Presidente de EURO SA, Luis Alberto Lequio informó que Federico Lequio decidió desvincularse de la sociedad, y venderle su participación del 4,68 % del capital y votos. Por tanto, propuso se convoque a Asamblea Extraordinaria para someter a consideración tal decisión, en los términos del artículo 5º del Estatuto. Y, como la sociedad quedaría con un único socio, regularizarlo en los próximos seis meses, incorporando otro accionista o transformarla en SA unipersonal, conforme el art. 98 de la Ley 19.550). Ambas cuestiones se aprobaron por unanimidad. Fuente: Bolsa de Comercio BsAs 

29.04.20: Eduardo Elsztain, a través del grupo que comanda, se asoció con Yamana Gold, minera con base en Canadá, para extraer oro en Suyai, cerca de Esquel (Chubut). Yamana tendrá el 60%, y el grupo argentino ostentará el resto. A ese efecto, desembolsará al inicio US$ 2 millones, para alcanzar un total de US$ 31,6 millones hasta 2024. El grupo es uno de los más importantes del país con inversiones en bienes raíces y shoppings. Desembarcó en Minería en 2016, al adquirir 51% de la minera Casposo. “Será responsable por todos los asuntos ambientales, sociales y de gobierno, y tramitará los permisos para avanzar”, se informó. “Hoy existe una barrera sobre la minería, que debería ser levantada para que el proyecto se apruebe, aunque no puede garantizarse que ocurrirá. Suyai es un “proyecto subterráneo de pequeña escala y alto grado”. “La opción preferida es producir concentrado de oro de alta calidad, a enviarse a fundiciones de oro del mundo”. “Tratándose de concentrado, no se utilizaría cianuro u otros químicos nocivos”. Se espera alcanzar 250.000 onzas/año en los primeros ocho”. Fuente: ECONOJOURNAL

IV. SIN CERRAR

03.04.20: AgriRed nació en 2017 como una startup de venta de insumos para el agro bajo el esquema B2B, dirigida sólo al sector mayorista. Con tres años en el segmento, hoy tiene el 55% del marketshare registrado y opera cerca de US$ 600.000 mensuales. Hace poco armó una ronda de inversión que le significó US$ 350.000 de aporte, y para cuando pase la pandemia del Covid-19 tiene en carpeta una segunda. La idea es apuntar a la internacionalización y llegar a Brasil en una primera etapa, y EEUU después. Con ese horizonte, cree que superará lo alcanzado en la primera ronda. Ya se efectuaron los estudios de mercados en Brasil, así como reuniones con potenciales socios, con lo que, en ambos mercados podría funcionar a la perfección, ya que “hasta el momento no existe nada igual”. Lo que tracciona su mercado es la demanda: se hace una subasta inversa cuando una empresa demanda cierta cantidad de un producto y se compite para quedarse con la venta. Hoy trabaja también con una importante ingeniería de datos, ya que con US$ 44,5 millones operados en 2019, cuenta con valiosa información de mercado (productos más demandados y variaciones de precios, entre otros). Fuente: puntobiz.com
07.04.20: La agroexportadora suiza Glencore ofreció US$ 325 millones por la participación minoritaria de Vicentin en la planta de molienda de granos Renova, según confirmaron fuentes cercanas a las negociaciones. Renova, con capacidad de molienda de 20.000 tt/día de soja, es una de las plantas más grandes del mundo y referente del complejo agroexportador de Argentina, principal proveedor mundial de aceite y harina de soja. Glencore y Vicentin participaban del 50% cada una, hasta diciembre en que ésta le vendió 16,67%. El juez del Concurso de Vicentin fue informado de la oferta hace semanas, entendiendo que caducaría a fin de marzo. Glencore planea renovarla, en medio de la crisis global por el coronavirus, que tomará seguramente en consideración. Mientras tanto, Vicentin pide a sus acreedores agricultores que le perdonen la mitad de su deuda, que  asciende a más de US$ 300 millones, más US$ 1.000 millones a favor de bancos locales e internacionales Vicentin también tiene su propia planta de molienda en San Lorenzo, que podría vender o arrendar. Fuente: puntobiz.com
11.04.20: Con más de 30 años fomentando la minería en Santa Cruz, la estatal Fomento Minero Sociedad del Estado (Fomicruz) está próxima a asociarse con la canadiense Newmont, la mayor productora mundial de oro, para explorar el macizo del Deseado. Así, afianzará el modelo público-privado de desarrollo minero, tan discutido por diferentes sectores relacionados. Ya están tramitando los permisos legales y administrativos para avanzar en el estudio del suelo. “Las reglas para la inversión son claras y somos sólidos en los aspectos legales, además de promover prácticas amigables con el medio ambiente, las comunidades y la capacitación de la mano de obra local”, se expresó. Newmont llegó a Santa Cruz en enero de 2018 al asociarse con su compatriota Gold Corp, para operar el proyecto Cerro Negro, la operación de oro y plata más grande del país y LATAM, en cercanías de Perito Moreno. Fomicruz está asociada a Cerro Vanguardia, que inició su producción en 1998, allí, cuya vida útil se extendería por cinco años; a Patagonia Gold, en las áreas conocidas como La Josefina y La Valenciana; y a Yamana Gold en el proyecto Cerro Moro. Fuente: EL INVERSOR ENERGÉTICO&MINERO
15.04.20: Hace 69 años, cuando Argentina inauguraba sus transmisiones televisivas, los hermanos Daniel y Omar Garbarino abrían su primer local para ofrecer planchas y heladeras. Desde entonces fueron prodigiosos en ventas y levantaron una cadena de 200 sucursales y 4.300 empleados. Pero con la competencia del comercio electrónico y la recesión, quedaron atrapados con una deuda millonaria y tasas de interés insoportables. Hoy los propietarios son los bancos Galicia y Santander, que la pusieron en venta. Ahí se interesó el fondo Inverlat, dueño de Havanna, mas cuando habían acordado con los bancos acreedores una quita del 70% y estaban en plenas tratativas con los proveedores, llegó el Covid-19 y la cuarentena, desistió del negocio. En medio de la pandemia apareció Ricardo Depresbiteris, dueño de Covelia, que ofrece un amplio rango de servicios de higiene, iluminación y logística, una flota de 500 vehículos y un plantel de 2.000 empleados. El ejecutivo ya se habría calzado los guantes para lo que será un duro tire y afloje con los proveedores -Newsan, BGH, Mirgor, Carrier, LG y Samsung, que acumulan acreencias por $ 7.000 millones. Garbarino controla Compumundo y una planta con tecnología de punta para ensamblar en Tierra del Fuego productos con licencia Samsung. También cuenta con un market place que le permite seguir respirando. También se interesó a Mercado Libre, Frávega y Newsan, que declinaron. Fuente: Clarín
15.04.20: La emblemática Hepatalgina tiene cartel de venta, resultado del nuevo enfoque dispuesto por la japonesa Takeda, que la recibió al comprar a nivel global el laboratorio Shire. Por caso, ya le vendió casi 20 marcas a la brasileña Hypera, que las trianguló a su compatriota Eurofarma. Hepatalgina, es el popular colagogo a base de alcachofa, que localmente es producido por Richmond desde 2010. Ahí la principal llave que tiene la ésta para quedarse con la marca que factura anualmente $ 146 millones (US$ 2,1 millones): su contrato de fabricación de largo plazo. Mas habría otros interesados en la pulseada. El mexicano Genomma y los dos pesos pesados locales: Roemmers y Elea-Phoenix. Fuente: PHARMABIZ.NET

17.04.20: En plena batalla contra el coronavirus, una noticia cayó como un rayo sobre un amplio sector de la comunidad médica platense: la presunta intención del gobierno de la Provincia de BsAs de adquirir, a través del Instituto de Obra Médico Asistencial (IOMA), al menos tres centros de salud privados. Temen los profesionales que ésta sea la punta de lanza hacia la “pamización” del sistema, cercenando la libre elección de Médicos. En la Provincia negaron de plano una compra masiva de clínicas, y en el IOMA aseguraron que, en realidad, se recibieron ofertas de los sanatorios, con pocas probabilidades de concretarse. Se trata del Instituto del Diagnóstico, el Hospital Privado Sudamericano y el Hospital Español. “Hace un mes que los profesionales no tenemos respuestas de IOMA, que nos paga con atraso. Ellos, que desfinancian a las clínicas, ahora pretenden presentarse como salvadores”, sentenció un Médico, agregando: “Los aplausos que bajan todas las noches desde los balcones es lo único que nos están dando”. Fuente: ELDÍA
18.04.20: El proyecto minero Potasio Río Colorado, en Malargüe, está detenido desde 2013 y justo cuando se declaró la cuarentena, debían cumplirse plazos muy importantes para el posible traspaso desde la brasileña Vale a la provincia de Mendoza. La Dirección de Minería evalúa y negocia las condiciones en que podría concretarse. En breve recibirá dictamen de una consultora sobre la situación del proyecto y sus actuales propietarios, informe intermedio que se suma al recibido en 2019. Hasta este punto el proceso va más o menos en los tiempos calculados, pero ante la imposibilidad de reunirse y sin el informe, se demorará el proceso hasta que termine la cuarentena. No obstante, se presume que se concretará la idea inicial que consiste en el traspaso, más dinero para mantener las instalaciones, por varios millones de US$ por año. El yacimiento fue la gran esperanza productiva de Mendoza, pero cambió el precio internacional del potasio, cuando no estaba en producción y terminó volviéndose inviable para Vale un proyecto que requiere U$S 1.500 millones para ponerse en marcha. Al sector minero le llama poderosamente la atención que una firma que invirtió US$ 2.600 millones, pierda semejante inversión. Fuente: EL INVERSOR ENERGÉTICO&MINERO
23.04.20: Un nuevo interesado se sumó a la negociación con bancos y proveedores para quedarse con Garbarino, primera cadena en venta de electrodomésticos del país, en la que está interesado el dueño de Covelia, recolectora de residuos, a la que se le atribuyen vínculos con el líder del Gremio de Camioneros, Hugo Moyano. La idea sería transformar los 200 locales en puntos de entrega y sumar servicios financieros, incluso de billetera virtual. La propuesta de Grupo Asegurador PROF, de Carlos Rosales, prevé un desembolso de $ 2.000 millones. Se trata de un “tapado” que negocia bajo un fuerte Acuerdo de Confidencialidad que, además, apuntaría a dotar a la cadena de una fuerte impronta digital. Según trascendió, además de la renegociación de la deuda bancaria por $ 4.000 millones, se agrega un pasivo por $ 7.000 millones con proveedores. Fuente: PuntoaPunto PROF, con sede en la CABA, gestiona dos unidades de negocios PROF SEGUROS y PLUS ART. 
